experte Ronny Wagner beim ,Gold Dinner liber den Déchern der Stadt”. Bei Interesse an den Veranstaltungen melden Sie sich bitte unter info@top-magazin-dresden.
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Das Geldseminar des Finanzexperten
und Geldcoaches Ronny Wagner

Einnahmen, mangelnde Auftrage oder die
harte Konkurrenz. Die grofite Angst war
g auf Geldfragen.’
gger, Geldcoach und
onsultant Ronny Wagner,

beiteten Losungsansatze
Unternghmern eing

Die Schule des Geldes

Fin
Er

ie Finanzdienstleistungsbranche mit ihren Produkten

Dversucht diese bestehenden Herausforderungen der
Menschen zu 18sen. Doch wir miissen uns die Frage stellen,
ob dies iiberhaupt mit den Produkten der Finanzdienst-
leistungsbranche moglich ist? Was wir derzeit beobachten
ist, dass die Deregulierung der Finanzanlagemirkte (Ver-
sicherungen, Investmentprodukte, Bankprodukte etc.) die
Angebotsvielfalt signifikant erhéht hat. Dies hat jedoch
nicht zu mehr Transparenz gefiihrt, sondern das genaue
Gegenteil bewirkt. Der Kunde hat keine Chance, in diesem
Angebotsdschungel den Uberblick zu behalten. Es darf auch
bezweifelt werden, ob es Menschen oder Organisationen
moglich ist, diese Fiille an Angeboten richtig zu bewerten.
Zusétzlich sind die Produkte ja ich nicht einfacher gewor-
den, sondern deutlich komplexer.

Doch der finanziell gebildete Mensch weif}, dass er auf diese
Angebote des Finanzdienstleistungsmarktes gar nicht zurtick-
greifen sollte. Denn diese Produkte haben mit Vermogensbil-
dung gar nichts zu tun. Denn bei Vermégen handelt es sich,
schenkt man dem DUDEN Vertrauen, um etwas Materielles,
dass sich im Besitz des Kunden befindet. Den meisten Men-
schen ist dies unter dem Begriff ,Sachwert” bekannt. Doch die
Produkte der Finanzdienstleister sind alles andere als An-
lagen, die einen materiellen Wert darstellen. Es handelt sich
dabei ausschlieRlich um Forderungs- und Anspruchspapiere,
auch als Geldwerte bekannt. Mit diesen wollen Sparer ihre
Altersvorsorge und sich ein Leben in Wohlstand aufbauen.

Doch wie kann jemand seri6s garantieren, dass diese Forde-
rungen und Anspriiche in den ndchsten Jahren tberhaupt
erfiillt werden kénnen. Der Verweis auf etwaige Sicherungs-
systeme (Einlagensicherungsfonds, Protektor etc.) lauft bei
genauerem Hinsehen ins Leere. Die Institutionen sind nicht
auf etwaige Systemausfille und BranchenKkrisen ausgelegt.

Und auch der Glaube an Staatsgarantien und Versprechen
von Politikern sollte der geneigte Sparer nicht ernsthaft in
seine finanziellen Planspiele einbeziehen. Doch damit nicht
genug. Zwei weitere Probleme tauchen auf: Inflation und
Deflation. Diese beiden Nebenwirkungen unseres derzeitigen
Papiergeldsystems sind wichtig zu verstehen. Denn Geldwerte
haben diese sehr unangenehmen Begleiterscheinungen und
sind daher stindiger Begleiter von Geldwertsparern. Die be-
stindige Ausweitung der Geldmenge ldsst den Wert der ange-
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ntscheidungen kénnen zu Vermogensabnahme, Uberschuldung
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anzielle Bildung ist in unserer Gesellschaft ein Erfolgsfaktor geworden. Falsche finanzielle

und Altersarmut fuhren.

sparten Forderungen und Ansprii-
che wie Eis in der Sonne schmelzen.
Die sich an eine Inflation an-
schliefRende Abnahme des Preis-
niveaus (Deflation) ist die Folge
davon, dass die Wirtschaft den
Riickwirtsgang einlegt hat.

Nun kommen Menschen in die
Situation, dass sie durch notwen-
dig gewordene Einsparungen der
Unternehmen ihren Arbeitsplatz
verlieren und sich ihre Geldwert-
Ersparnisse in dieser Phase durch
Pleiten von Finanzdienstleistungs-
unternehmen in Luft auflésen.
Oder gesetzlich legitimiert, Zugriffe auf Ersparnisse gar nicht
oder nur noch eingeschriankt moglich sind und somit der
Sparer keine Chance hat, iiber seine finanziellen Mittel zu ver-
fiigen. Das ist der Beginn der Geldeiszeit.

Die wachsende Unbestindigkeit im Lebenslauf der Men-
schen durch sich verindernde Rahmenbedingungen und die
unmogliche, exakte Voraussage zukiinftiger gesellschaftli-
cher, politischer und wirtschaftlicher Entwicklungen machen
es zwingend notwendig, dass Menschen ihre privaten
Finanzen in jeder Situation im Griff haben miissen. Egal ob es
stiirmt und schneit oder die Sonne scheint.

Finanzbildung ist zu erreichen, indem der Verbraucher lernt,
richtig mit Geld in guten wie in schlechten Zeiten umzugehen
und dadurch sein Risiko senkt, in eine Zwangslage zu geraten. In
wirtschaftlich und gesellschaftlich schwierigen Phasen den
Uberblick zu behalten und die eigene Solvenz in feinster Weise
zu gefihrden ist eine Hauptaufgabe finanzieller Bildung.

Das Fundament finanzieller Bildung bildet dabei der Aufbau
und das Verstehen des heutigen Systems und die darin gelten-
den Spielregeln. Nur mit diesem Wissen kann man das
Geldspiel erfolgreich fiir sich gestalten. Der kompetente Um-
gang mit Geld ist eine Schliisselqualifikation von Menschen.
Der Vermittlung entsprechender Fdhigkeiten und deren
Verankerung in der schulischen sowie auflerschulischen
Bildung kommt daher eine grofie Bedeutung zu. RW

RONNY WAGNER

DIE GELD
REVOLUTION

Kontakt zu Geldcoach Ronny Wagner: info@noble-metal-factory.de



